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Ein weiterer zentraler Bestandteil ist die vorgéngige Erfas-
sung und Bewertung des aktuellen Zustands der bestehen-
den Anlage. Abgestimmt auf die individuellen Anforderungen
des Kunden analysieren wir gezielt verschiedene Teilbereiche
wie z.B. die Ersatzteilverfligbarkeit, die Sicherheit oder die
Steuerungstechnik. Auf Grundlage dieser Analyse erstellen
wir einen Zustandsbericht, in dem wir mogliche Manahmen
zur Verbesserung und Modernisierung darlegen.

Um die Risiken bei der Umsetzung méglichst gering zu halten,
werden definierten Mallnahmen in Form eines Umbaukon-
zepts geplant. Je nach Umfang der Anlage werden die Umbau-
schritte etappiert und flir unvorhergesehene Ereignisse bereits
im Verfeld Losungen und Rickfallszenarien vorgesehen.

Unsere Kunden profitieren bei der Planung und Durchfiihrung .

von der langjahrigen Erfahrung im Bereich Modernisierung

und insbesondere bei Umbauten im laufenden Betrieb.

8) Auf Grund der bestehenden Strukturen und begrenzten
Landreserven unserer Kunden werden Erweiterungen,

Leistungssteigerungen, Anpassungen, Modernisierungen und

Ersatzanlagen immer stédrker nachgefragt.

Aus diesem Grund investieren wir nachhaltig in die Dokumen-

tation von Know-how und in die Erstellung von Grundlagen im

Bereich Retrofit und Modernisierung. Bei der Erfassung des An-

lagenzustandes und der Definition von Malinahmen sowie

maglichen Optimierungen konnen wir so auf einen groen und
stetig wachsenden Erfahrungsschatz zuriickgreifen.

www.gilgen.com

Rainer Baumgartner

Geschaftsfihrer,
Hdrmann Intralogistics

Bild: Hormann Intralogistics Solutions GmbH
’I ) Schon seit einiger Zeit bieten wir bei Hérmann Intra-
logistics standardmaRig Energiesparkompenenten zu
unseren Intralogistiksystemen an - es wird branchenweit ein-
fach vorausgesetzt. So kommen die PowerCap-Technologie
flr Regalbediengerdte oder das Eco-Powermanagement
Modul unseres WMS HiLIS zum Einsatz, um den Energiever-
brauch zu minimieren. Beispielsweise wird die bei Bremsvor-
gangen freiwerdende Energie der RBGs verwendet, um sie wie-
derum fir die Beschleunigung zu nutzen.
Zudem ist die Ausstattung von Dachern und Wanden von Logistik-
gebduden mit Solarpaneelen durch unser Schwesterunternehmen
Hoérmann Energy Solutions maglich. Hier beobachten wir zuneh-
mend Interesse, jedoch aus Kostengriinden auch Zurlickhaltung.
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Wir planen und realisieren mafligeschneiderte Intralogistiksys-
teme auf dem neusten Stand der Technik. Nachhaltigkeits-
aspekte werden von Haus aus mitgedacht und vorgeschlagen.
Durch die Moglichkeiten, die unser Losungs- und Produktport-
folio bietet, kdnnen wir Varianten anbieten, die sich auch in
Nachhaltigkeitsaspekten unterscheiden. Die Investitionsbereit-
schaft diesbezliglich ist von Kunde zu Kunde anders.
2) Im Vordergrund steht bei Retrofitprojekten die Kosten-
Nutzenanalyse. Man muss entscheiden, b und in wel-
cher Auspragung ein Retrofit lohnt. Es kénnte auch ein Neu-
bau die bessere Variante sein. In jedem Fall muss sicher-
gestellt werden, dass der laufende Betrieb nicht oder nur un-
wesentlich beeintréchtigt wird und das modernisierte System
flr das Business unseres Kunden zukunftsfit ausgelegt ist. Wir
flhren als Generalunternehmer diesen Analyse- und Planungs-
prozess durch und geben anschliellend eine Empfehlung ab.
Bei Retrofits kénnen wir alles aus einer Hand anbieten: Vom
Austausch von Mechanik-Komponenten Uber Upgrades der
Steuerungstechnik bis hin zur modernsten Version unseres
HILIS WMS liefern wir alles. Im Rahmen dieser Projekte bietet
sich die Chance, das Intralogistiksystem fir die zukiinftigen
Anforderungen anzupassen und dem Kunden einen Wett-
bewerbsvorteil zu verschaffen. Belohnt wird man zusatzlich
mit geringeren Wartungskosten sowie erhthter Energieeffi-
zienz und Ergonomie fUr die Belegschaft. Als Systemintegrator
und Softwarehaus behalten wir all diese Aspekte im Auge.
8) Das Goods-to-Person Systermn AutoStore erfreut sich
weiterhin grofer Beliebtheit, welches wir seit 2013 als
Distributor und Generalunternehmer inklusive Hil IS WMS ver-
treiben. Der anhaltende E-Commerce-Trend sowie Personal-
und Platzmangel sind malgebliche Treiber dahinter.
Dieses Jahr konnten wir aulerdem Auftragseingénge fir In-
tralogistiksysteme fiir die Automobil- und Wellpappenbranche
erzielen. Darlber hinaus wird immer bekannter, dass Schwer-
lastguter wie beispielsweise Holz von Maschinen schonender
und effizienter gehandelt werden kénnen. Hier durften wir ein
Leuchtturmprojekt bei Mayr-Melnhof Holz realisieren. Zuletzt
spielt die Kombination von Klein- und Grofteillagern mit be-
sonders hohem Automationsgrad eine immer groiere Rolle.
Wir beobachten bezliglich Co-Bots, Pickrobotern sowie fahrer-
losen Transportfahrzeugen steigendes Interesse.
Besonders wichtig ist fiir unsere Kunden ein flexibles und ef-
fizientes Management komplexer Intralogistikprozesse. Dafiir
ist ein ,Softwaregehirn” notwendig — unser inhouse entwickel-
tes WMS HILIS ist dafur die maBgeschneiderte und modulare
Losung. Besonders attraktiv ist dabei die nahtlose Integration
von HiLIS in bestehende Systeme sowie die Maglichkeit, Ab-
ldufe in Echtzeit zu (iberwachen und standig zu optimieren.
Die Software erfiillt genau diese Anforderungen und unter-
stltzt Unternehmen dabei, wettbewerbsfahig zu bleiben.



Zusammengefasst kann man sagen, dass die Intralogistik-
branche immer in Bewegung ist. Das technologische Portfolio
ist gigantisch, es gibt unzahlige Moglichkeiten, Aufgabenstel-
lungen zu l6sen. Darlber hinaus ist es jedoch entscheidend,
die Projekte fir die Kunden reibungsfrei umzusetzen. Dazu
braucht es einen starken Partner mit viel Know-how, Software-
kompetenz und Fingerspitzengefihl. Und genau das ist ein
wesentliches Asset von Hérmann Intralogistics.

www.hoermann-intralogistics.com

Paul Hermsen

Inhaber und Geschaftsfihrer,
Inther Group

Bild: Inther Group B\

'I ) Solche nachhaltige | agerlogistikpraktiken spielen eine zu-
nehmend wichtige Rolle und prégen inzwischen die
Nachfrage bei Intralogistiklosungen. Das Bewusstsein fir die
Notwendigkeit von Dekarbaonisierung und Nachhaltigkeit sowie
eine entsprechende Umstrukturierung von Anlagetechnik und
Prozessen ist in den Unternehmen prasent, die damit verbunde-
nen Wettbewerbsvorteile sind erkannt. Das Investitionsniveau
relativiert sich nicht zuletzt durch die mittel- und langfristig er-
zielbaren Kosten- und Wettbewerbsvorteile. Gleichwohl miissen
wir konstatieren, dass Investitionsentscheidungen gegenwértig
generell aufgeschoben werden. Die aktuellen geopaolitischen
und weltwirtschaftlichen Entwicklungen provozieren eine ge-
wisse Unsicherheit im Markt. Das ist nachvollziehbar und ein
temporéres Verhalten. Allerdings sollten Unternehmen, die fiir
ihre Intralogistik bereits Investitionsvorhaben in Automatisierung
und Digitalisierung aufgelegt haben, weniger zurlickhalten sein
und diese jetzt umsetzen. Ein solch antizyklisches Invest ist
nicht nur mitunter glinstiger. Auf alle Falle bendtigt es geringe
Vorlaufzeiten fir Planung und Realisierung, weil die Hersteller
und Anbieter aktuell oft ungenutzte Kapazitaten haben. Die Int-
her Group geht davon aus, dass bereits kurzfristig Nachfrage
und Investitionsbereitschaft wieder steigen und die Auftrags-
bicher bei den Systemintegratoren schnell volllaufen werden.

2) Integrationsfahigkeit und Flexibilitat sind die Kennzeichen
langfristiger Investitionssicherheit. Gerade in Retrofitpro-
jekten sollten fiir die Anlagenmodernisierung Komponenten und
Systeme gewzhlt werden, die modular konzipiert sind, sich par-
tiell aktualisieren lassen und von bewahrten Herstellern bezo-
gen werden, die langfristige Ersatzteilversorgung gewahrleisten.
Hohe Skalierbarkeit bei Kapazitédten und | eistung bieten Vorteile
bei kiinftigen Bedarfsanderungen. Je flexibler sich die Systeme
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und Komponenten anpassen beziehungsweise montieren und
demontieren lassen, desto zukunftsfahiger sind die Lésungen.
Die Inther Group bietet auch in solchen Projekten ein komplet-
tes Leistungsangebot — von der Beratung und Unterstiitzung
bei der Systemauswahl Uber das Anlagendesign und die -reali-
sierung bis hin zur After-Sales-Betreuung der Kunden.

3) Die Kunden setzen sowohl bei Retrofit-Projekten als auch
neuen Anlagen auf die Einbindung moderner Techno-
logien und maximale Flexibilitat. Daraus haben sich fir die Int-
her Group im laufenden Geschéftsjahr Projekte und Realisierun-
gen ergeben, die weitgehend von stationdrer Anlagentechnik ab-
rlickten. Dabei ist insbesondere die herstelleribergreifende In-
tegrationskompetenz der Inther Group filir Autonome Mobile Ro-
boter (AMR) gefragt. Die AMR und Fahrerlosen Transportfahr-
zeuge (FTF) fir Kartons und Behdlter oder Paletten Gberneh-
men die Transporte und Versorgung von Arbeitsstationen mit
jedwedem Material, ohne Lagerflachen oder Passagen durch
fest installierte Anlagentechnik zu blockieren.

Parallel dazu wachst weiterhin der GtP-Bereich, die Ware-zur-
Person-Kommissionierung, um Mitarbeitende zu entlasten und
Prozesse anspruchsvoller und effizienter zu gestalten. Kom-
biniert werden die Automatisierung der Lagerung und GtP-Kom-
missionierung in Kubiksystemen. Diese mitwachsenden | 6sun-
gen kommen immer ofter zum Einsatz. Sie bringen allerdings
oft zu wenig Leistung. Die Inther Group verzeichnet inzwischen
mehrere Anfragen, ob wir bestehende Kubiksysteme optimieren
und deren Durchsatz steigern kénnen. Das kénnen aber selbst
die Original-Integratoren nicht leisten.

Wenn es um interne Materialflisse mit hoher Leistung geht,
kommit man um Lésungen mit standardisierter stationérer For-
dertechnik und Ware-zur-Person-Kommissionierung nicht
herum. Auch in diesem L&sungssegment ist die Inther Group mit
den Modulen des Férdertechnik-Baukastens hinsichtlich Flexibi-
litét und Durchsatzleistung flr die Kunden bestens aufgestellt.

www.inthergroup.com

: » Dominik Engels

Vice President Sales EMEA,
Interroll

Bild: Interroll (Schweiz) AG

1 ) Nachhaltigkeitsaspekte spielen sowoh! bei unseren
Kunden, den Systemintegratoren und Anlagenbauern,
als auch bei den Anwendern unserer Produkte und Losungen
eine immer wichtigere Rolle. Ein aktueller Treiber flr diesen
Trend ist nicht zuletzt die Einfihrung der Nachhaltigkeits-
berichterstattung, die viele Unternehmen betrifft.
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